
Zur Verstärkung unsers Teams am Standort Schwerin suchen wir ab sofort:

Ihr Aufgabenbereich:
•	 Sie ermitteln die Bedürf¬nisse und Anforderungen unserer Bestandskunden  

und bieten in Zusammenarbeit mit den Fachabteilungen optimale Lösungen
•	 Sie präsen¬tieren unsere Kompetenzen und beraten technisch professionell
•	 Sie realisieren die bereichsübergreifende Bestandskundenpflege  

sowie die Neukundenaquise
•	 Sie erschließen neue Marktsegmente und entwickeln neue Vertriebsstrategien

Das zeichnet Sie aus:
•	 eine abgeschlossene technisch/ kaufmännisch qualifizierte Ausbildung mit einer  

nachweislich mehrjährigen Berufserfahrung im technischen Wirtschaftssegment
•	 fundierte technische Kenntnisse im Bereich der Ölhydraulik
•	 Teamgeist, Durchsetzungsvermögen
•	 die Fähigkeit auch in extremen Stresssituationen ergebnisorientiert zu arbeiten
•	 Flexibilität und temporäre Reisebereitschaft inklusive Übernachtungen

Es erwartet Sie:
•	 eine angenehme Arbeitsatmosphäre in einem modernen Unternehmen  

mit individuellen Weiterentwicklungsmöglichkeiten
•	 eine attraktive, der Position sowie Ihrer Qualifikation und Erfahrung  

entsprechende Vergütung 
•	 Unbefristetes Arbeitsverhältnis
•	 betrieblichen Altersvorsorge, Bike-Leasing, Corporate Benefits
•	 Dienstwagen auch zur privaten Nutzung

Die Hydraulik Schwerin GmbH ist ein Mittelstandsunternehmen der bundesweit agieren-
den Hydraulik Nord Gruppe in Mecklenburg-Vorpommern. Wir sind im Bereich Maschi-
nenbau auf dem Gebiet der Entwicklung, Konstruktion, Fertigung, Montage, Service und 
dem Vertrieb von Steuerungen und hydraulischen Steuerblöcken tätig.

Wir freuen uns auf Ihre schriftliche Bewerbung:
Hydraulik Schwerin GmbH, Werkstraße 4, 19061 Schwerin 

Gerne auch per Mail an:
nicole.kemnitz-iwe@hydraulik-schwerin.de

Oder Sie nehmen mit uns telefonisch Kontakt auf:
Telefon:  +49 385 6425-200

Weitere Informationen unter Karriere & Jobs:
https://hn-group.com

Jetzt bewerben!

	X Mitarbeiter technischer Vertrieb (m/w/d) 
im Bereich Service und Blockfertigung


